
超级推荐如何引爆首页流量！



讲师介绍

「流沙」
学电商官方讲师

6年实操经验

电商界的小鲜肉

多家店铺操盘手

多家品牌电商顾问

主营：服饰大类男装/女装+标品类目

擅长：

超级直通车创新玩法

直搜结合打爆搜索流量

钻展如何抢竞争对手流量

超级推荐爆打手淘首页



1、首页流量

课程大纲

4、课后答疑

3、超级推荐具体操作

2、如何引爆首页流量



首页流量-展示位置

1、猜你喜欢
首页猜你喜欢+购物车猜你喜欢+ 成交页面猜你喜欢 
2、首页猜你喜欢
就是我们的手淘首页流量
3、购物中的猜你喜欢
4、购后的猜你喜欢
5、微淘的关注热门
6、直播广场



首页流量核心

1、主要是手淘首页流量

     首页猜你喜欢 占比我们首页 60% 以上

2、手机淘宝首页 猜你喜欢

     我的淘宝流量，包括购中猜你喜欢和购后猜你喜欢

3、看一下你们店铺 
     你们店铺我的淘宝流量比 
     首页流量多的打 1   
     或者流量差不多的打2
     没有首页流量的打3



玩超级推荐一些重要点

1、资源位  

首页猜你喜欢 购中首页 购后等猜你喜欢

2、流量 来自于我们人群标签

3、每一个店铺的人群基数是不一样的

有的店铺更加容易拉倒流量

有的店铺稍微会难点

  

店铺没有基数的  这种需要玩这个

跟大家宝贝流量的搜索有关系

搜索越大，拓展购物意图，包含的人群

数据包越大

你就要让我们宝贝需要一点基础的  搜索

流量 会更加好操作



如何引爆首页流量-类目可有首页

1、错放类目
情趣用品-放到女装类目的分支
标题 -随便起， 取的比较有创意   
17年 玩的牙渍粉标题取 的 微微一笑很倾城，牙齿白白白
类目放在女装蕾丝衫

玩的暴力，玩卡首页单  或者 深度标签100万一天首页流量，这么大的曝光想没转化都难啊
2、女装常规宝贝-蕾丝网纱打底衫-透视
3、店铺无售假扣分，你们看一下 只要店铺 售假 2 分 
     不管是玩首页 玩搜索   基本起不来 
     千万不要图一时爽 然后去做假货



如何引爆首页流量-人群精准性

 人群精准度越高

进店流量到底精不精准   
是不是你的宝贝你的店铺人群，宝贝卖的是 180客单价，进店流量  50以下   你说精准吗？
 关键词
是不是需求关键词进店

因为我们去提升首页-关键词标签
 人群范围越广

例如 你店铺人群基数大不大
你的宝贝基数大不大

或者 你拉多关键词  他范围广不广



如何引爆首页流量-图片点击率

 图片点击率
如果你宝贝点击率 低于行业  
你想获得首页流量-放大首页流量难
 点击率不高-平均点击花费降低不下来， 你也不会舍得去拉大流量
 点击率 要你最好是在不卡条件的情况-行业平均水平的1.2倍  
 点击率-常规操作
你去看行业卖的好的， 他们又舍得花大量直通车  
这种车图都是 达标车图
大家去  模仿  借鉴
 季节趋势-快要到季节了 更加容易起我们首页



超级推荐具体操作

第一步
 新建商品推广
 自定义计划
 预算建议300以内
 日期不限
 手动出价



超级推荐具体操作

第二步
 选择有好货宝贝
 定向人群
 智能定向打开
 拉新定向打开



超级推荐具体操作

第三步
 拉新定向里面的关键词定向
 购物意图关键词定向
 勾选合适的关键词
 如果你的关键词定向里面没有数据量，你先去把这款宝贝做一些

搜索流量出来  1-200  首页流量 
 低价引流       去带动关键词标签 ，去带动搜索



超级推荐具体操作

 第四步
 重定向
 店铺定向喜欢我的宝贝人群-选取相关度高的宝贝人群
 宝贝-也可以选取推哪款 我们就拉哪一款   



超级推荐具体操作

 第五步
 达摩盘精选人群
      建议不开
      除非拉流量
 达摩盘   
     你们可以去尝试     先组人群组合 
     在同步到我们的超级推荐
     在选取达摩盘人群



超级推荐具体操作

 第六步
 资源位
 首页猜你喜欢+购中猜你喜欢+购后猜你喜欢
 玩法一：高出价低溢价  人群出价市场1.2倍 溢价100%（常规）
 玩法二：低出价高溢价  人群出价市场0.5倍 溢价300%（暴力）



超级推荐具体操作

 第七步
 上传创意计划完成
 选择点击率最好的图
 有长图优先选长图



总结&答疑

超级推荐
 先放大流量池  ，人群基数
 出价-低出高溢还是高出低溢
 还有跟你的主图点击率有关系-影响ppc
先拿到大流量
 前期建议价格拉高
 后期在降低ppc
如果一直没有展现
 这个时候可以选择拉高价格，出价太低了，我们需要拉高一点
 服饰鞋包 一天 至少  要保证 1000  展现
 店铺流量先放大 就必须拉高展现
 小类目 和人群基数比较小 小众类目这边可能拉不到
有店铺 人群基数大
 喜欢我宝贝人群
 重定向人群
 关键词定向人群-想办法去提高人群组合扩大流量-为达摩盘开通准备
 达摩盘人群-有没有开通达摩盘？







旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家 淘宝数据分析工具 电商人的在线大学 淘宝直播数据分析平台

快速卡首屏补单神器 电商行业一目了然 做电商从这里开始 拼多多数据分析工具

一键还原生意参谋指数 抖音电商数据分析工具 抖音电商数据分析工具 1688生意参谋指数还原

chajian.dianshangyi.com


