
从0到1选爆款全流
程



讲师介绍

正念

十年实操运营经验，操盘过美妆、太阳能、卡宾男装
等多个Top级知名品牌店铺。

太阳雨上市公司电商总负责人

欧莱雅、美宝莲亿级店铺操盘手

4个月时间从0到月销百万，1年时间破亿，曾打造过
多个销量20万+大爆款。

擅长：全店运营规划，单品快速打爆，自然搜索优化，
直通车推广等。

添加正念讲师
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单品操作过程中
3类常见的问题

0
1操作单品常见问题



3类常见问
题

流量

流量少
流量的判断标准

转化

测款不错，放大失效
老品操作，放大失效

利润

销售不错，利润低

3类常见问题



思考



0
2类目判断可行性



核心方法

成交成本=1/转化率*点击单价

成交1单的花费

成交成本

免费流量和付费流量的占比

收支平衡点

盈亏点

核心方法



通过对手的数据判断
可盈利的价格段和单品数据标准
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3找到行业盈利点



不同阶段不同思路

排除特殊款

竞品原则
分析模板

上架商品

排除特殊款

类目词搜索
全行业采集

待定商品

不同阶段不同思路



结合自身实际情况
选择不同的竞争对手
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4判断销量门槛



参考的表格要素

销量

投入成本

利润

持续时间 反馈周期

节奏

人群质量

价格方法

是否合适

参考的表格



优秀网红必备要素

前期

合适的销量
合适的利润
合适的难度

中期

严格控制数据
数据量不能差太多

后期

发挥长处
保持增长

优秀网红必备要素



答疑环节

本课答疑







旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家 淘宝数据分析工具 电商人的在线大学 淘宝直播数据分析平台

快速卡首屏补单神器 电商行业一目了然 做电商从这里开始 拼多多数据分析工具

一键还原生意参谋指数 抖音电商数据分析工具 抖音电商数据分析工具 1688生意参谋指数还原

chajian.dianshangyi.com


