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讲师介绍



课程大纲

1、新品为什么一定要进行破0操作？

2、新品破0前该做哪些优化？

3、新品破0的N种实操玩法



新品为什么一定要进行破0操作？
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1、提高搜索权重

2、提高真实销量，提升转化率

3、让买家更了解你的产品

4、打消买家顾虑，增加信任感



新品破0前该做哪些优化？
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1、做好产品的基础分析

款式 利润 风格定位

定价 主图、详情 类目市场环境

竞争对手数据 产品人群画像 视频



2、需要针对个性化来破0吗？

破零不是为了拉销量

只是为了产品增加信任

提升产品转化



3、在做基础销量时需要兼顾到转化吗？

1、在产品爆发过程中每个周期所有关注的重点数据是不同的

2、原则上在访客很少时是不考虑转化率的（计算大盘转化率）

3、随着访客增高，转化率要趋于行业均值及以上，这才是正常的

4、这其中包括搜索关键词的转化率、渠道转化率（跟竞品对比）



行业转化率计算







4、用什么方式破0会更安全？

不加支付宝的那种好友是最安全的

要多个渠道分散

主要渠道通过关键词

比如：要做10单，5单搜索，2单分享，1单微淘，2单店铺名



5、破零时就要开始做问大家吗？

前期控制

（自己鱼塘）

无资源

（找外包）

做好产品才是硬道理



新品破0的N种实操玩法
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一、单品活动破零玩法



1、低价产品的破零



1、低价产品的破零-免费送

1、仅限低成本的产品

2、自己店铺做的，满减，比如满19元减10元

3、在主图上可以写上仅限前10名



2、低价产品破零-试用活动

试用活动：https://try.taobao.com/seller/enroll.htm?spm=a1z09.1.seller-qn-head.14.1db93606cdL1ik

比如一盒内裤，可以设置成180，满足1500元要求

这样减少投入成本

https://try.taobao.com/seller/enroll.htm?spm=a1z09.1.seller-qn-head.14.1db93606cdL1ik


3、低价产品破零-新品半价

半价卖活动 满100减50

可以加主图水印，让买家看得到

鹿班主图：https://luban.taobao.com/zhutu/?spm=a1z09.1.category.d1084.6c5b3606WlxMdQ#/mark

https://luban.taobao.com/zhutu/?spm=a1z09.1.category.d1084.6c5b3606WlxMdQ#/mark


4、低价产品破零-秒杀

比如原价卖29，限时卖9.9元

一定不要改一口价，只能用第三方工具做满减



2、高价产品的破零



1、高价产品破零策略-阶梯促销

比如第一件1000，第二件900，第三件700，多买多送，买的越多越赚了



2、高价产品破零策略-满减满送

满1000减100

满2000减300

满多少钱送一个价格多少钱的赠品



3、高价产品破零策略-优惠券促销

店铺优惠券和商品优惠券均计入历史最低价

店铺优惠券：自有渠道推广-一次性优惠券（不计入历史最低价）

商品优惠券：主要针对有数据的，准备推广的宝贝





二、店内活动破零玩法



关联营销

套餐搭配

产品推荐

•店铺装修-详情装修-批量投放-店铺推荐



三、互动分享活动破零玩法



抽奖靠手

砍价助手

•相当于拼多多上面的功能

分享有礼

•微淘里面设置，自运营里有一个分享有礼



四、互动分享活动破零玩法



试客平台 众划算

亿品赞



五、多渠道破零策略



1、官方平台引流策略

• 直通车

• 淘宝客：在自己利润范围内，所有能设置的计划都可以设置

• 超级推荐：选择更多资源位，更多定向人群，按照行业建议出价

• 钻展

2、站外平台引流策略



六、打标破零策略



1、先给买家打竞争对手的标签（用小旺神打标）

2、提前一天给买家打上我们自己的标签，第二天买家成交之前再打一次标

3、搜索的关键词一定是包含着你的最重要的核心词

4、在前四天搜索进店的关键词可以长一点，可以多渠道入店

5、第四天后，直接通过你的核心词根进店成交，词根可以不断变化，但包含核心词根





彩蛋

需要本节课课程：可以加老六微信:528006006

回复： 【破0】 即可







旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家 淘宝数据分析工具 电商人的在线大学 淘宝直播数据分析平台

快速卡首屏补单神器 电商行业一目了然 做电商从这里开始 拼多多数据分析工具

一键还原生意参谋指数 抖音电商数据分析工具 抖音电商数据分析工具 1688生意参谋指数还原

chajian.dianshangyi.com


