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课程大纲

1、抖音常见的赚钱途径

2、如何养出一个能持续赚钱的抖音号

3、实操如何利用抖音橱窗卖货赚钱

4、抖音的常见问题处理



抖音常见的赚钱途径
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1、卖号

注：目前市面上100万左右粉丝大概价格是在2万-5万左右



2、打广告

注：100万粉丝大概目前市面上能接的广告是3000-20000左右



3、卖货/淘客卖货



抖音淘客货品采集来源



4、拉粉变现

注：留微信号，把粉丝拉到微信变现



5、直播礼物打赏变现

注：娱乐型才艺型主要靠直播打赏



如何养出一个能持续赚钱的抖音号
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一、如何正确的养号



1、尽量用自己常用的手机号来注册抖音号，保证一机一卡一号

2、新号上来先不改资料，正式发视频前一天就把所有资料修改完成，后面尽量不要再去修改任何资料信息

3、关注好自己定位的账号，每天花半小时以上去重点看这些账号（80%看定位的账号，20%看其它的）

4、推荐和附近的视频重点观看

5、每天去评论和转发不少于5个视频（用讯飞语音）

6、直播间偶尔可以看一下，可以选择人多的直播间，挂半小时聊几句

7、前一周不发视频，就是看视频

8、用工匠精神去学习怎么做优秀的视频



利用讯飞语音快速批量评论



养号注意点

 在养号的过程当中，我们要去模拟正常人的行为去刷抖音，点赞评论、关注、转发、下载、收藏就可以

了，这些都是一个正常人做的一个动作，只要让抖音认为你是一个新人，而且是一个活人就可以，这么

做的目的就是为了让抖音对我们新账号的一个流量扶持，避免被抖音官方判断为机器养号

 前五个视频非常的重要，千万不要乱发，因为前五个视频会获得抖音对新账号的流量扶持曝光，抖音会

通过你的前五个视频，识别你的账号属性，为后面视频进行标签化，智能分发做好基础



二、你必须了解的抖音内容机制



1、抖音必须注意的雷区



2、你必须了解的抖音的权重值

1、完播率：15秒内视频完整播放这是合格线，完播率高会推送进入下一个流量池

2、点赞率：点赞越多得到的推荐也越多

3、评论率：视频评论的人越多，就证明视频的内容越好

4、转化率：转发的人越多，传播的范围就越广，叠加推送的机率自然也会增加

5、关注率：关注作品的人越多，说明你的内容对用户产生的价值就越大



3、抖音的算法机制

为什么我看到的全是美女？

想看点别的都看不到？



赛马机制 千人千面

挑选逻辑 产品调性



1、赛马机制

每个视频被看到的机会都是平等的

想要脱颖而出就必须提升自己的视频质量

PowerPoint design tool

Make a Better Presentation



2、千人千面

用户看过几个视频后

抖音就能知道你大概的喜好

主动推荐类似的视频给你 PowerPoint 

design tool

Make a Better Presentation



3、挑选逻辑

 主要从以下几个纬度来挑选：标题、评论、喜欢、转发、搜索排名；

 抖音会先展现给一部分人群，一般是100-300个人，这部分人可能是你

的好友，你的粉丝及对这个视频感觉兴趣的，也或者是附近的人，推了

第一波用户后会看一下这些用户的反映；

 当这部分流量数据如果不错，那么抖音会给你推荐到下一个流量池；

 15秒的视频效果大于1分钟的视频效果，在抖音上并不是你的视频拍得

越长越有人看，而是内容越精捍，看的人才会越多；

 视频如果评论很多就会带来你完播率的暴增，因为客户在评论的时候视

频是一直在放的，这是一个相辅相成的机制；

 只有完播率高，点赞评论好，转化多这才是好的内容，当优质的内容好

的时候，系统会一直的对你推荐。



4、产品调性

从内容和风格上来做得极具个性

用优质的内容去引发用户的互动



创作视频内容

最重要的是专注

只有专注才能看到更多属于你的素材

总结一句话



实操如何抖音橱窗卖货赚钱
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1、开通抖音卖货入口



2、认证/绑定淘宝客





认证淘宝联盟账号



认识淘客PID



3、如何添加抖音橱窗商品



4、如何做出一个上热门的抖音号

1、能做出原创最好，不能做就模仿同类热门视频作升级

2、微博、火山、西瓜各大平台都是你的素材源

3、不要做太细分的类目



抖音的常见问题处理
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1、帐号被评级

原因：内容不符合《抖音社区自律公约》

检查方法：

作品时长是否低于7秒、画质是否良好、内容是否违规，主要

参见《抖音社区自律公约》，逐步筛出原因

解决方案：

①50天内，保持帐号活跃度，照常发布作品。

②如果原本是每天发布2个作品，那么继续发布2个；如果是1个，那么继续发1个。

③期间不再修改作品形式与风格。

④期间禁止用来捞其他鱼塘的鱼，只能在自己的帐号作品下捞客户。



2、帐号被限制分享/限制发布

原因：内容涉嫌广告

检查：内容是否出现违禁词、敏感词、LOGO等。

解决方案：

①立刻隐藏该作品，当次不再发布作品，下一次再发。

（例如每天发2个作品的号，中午被限制了，那么晚上再发一个；每天只发一个的号，第二天再发作品。）

②搜查被限制的原因，及时与制作组沟通，对该素材做标记，避免同样的作品被再次限制。

③当天禁止捞其他鱼塘的鱼，只能在自己的帐号作品下捞客户。



3、帐号被禁评论

原因：被人举报或涉嫌广告。（更多的是被举报）

检查：

①被用户举报——检查评论区是否有过激评论、

是否有可疑的留言、是否有同行足迹。

②被同行举报——检查自己养号的时候去其他帐

号的评论，是否出现言论过激、引起同行防备、

或者单纯被同行恶意举报。

③被系统检测（涉嫌广告）——检查自己发送的

私信、评论、留言，是否出现违禁词，例如微信、

电话、号码等。

情况：一般被禁时间为7-8天。

解决方案：

①被用户举报——找出可能举报我们的人，拉黑他，

并且将对方帐号截图下来，发至群内，通知大家共同

拉黑这个人。

②被同行举报——对这个人取关、拉黑。截图发至群

里，通知大家共同拉黑。

③期间禁止用来捞其他鱼塘的鱼，只能在自己的帐号

作品下捞客户。



4、帐号被限流

原因：帐号被系统检测到涉嫌广告、权重受到影响

检查方法：

①查看近期作品，是从哪个号开始播放量异常低？

（某个作品的播放量，突然比往常水平低很多的

时候，客服要格外注意！）

②这个作品是否违规、内容质量如何？

③这个作品当天的评论、留言、私信是否涉嫌违

规、出现敏感词？

情况：只要没有被封，都要持续养号、发布作品

解决方案：

①完善个人信息+实名认证；

②持续发布作品，更改为每天一个作品。

③更改作品形式及风格需慎重，在养回来之前，更换的

次数不宜超过1-2次。

④持续1个月未见起色、但粉丝较多的帐号，可主要用

来捞鱼。



5、当日评论/私信次数已用完

原因：常出现在爆作品、评论太多回复不过来的情况下

解决方案：

①将签名改为微信号（用表情符号的数字，参考：咨询并免沸获取《108套行业案例全》，V*******）

②首先捞意向较大的客户、首先回复私信，尽量省下末尾回复（例如已经问到号码的，就不用再回复“好的”）。

③用其他号到来捞这个号的客户。



彩蛋

需要本节课课程：可以加老六微信

回复：【抖音赚钱】 即可
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