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课程大纲

1.老顾客补单的误区

2.如何给的顾客打快速标签

3.如何利用老顾客打标签快速提升爆款权重



老顾客补单的误区
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老顾客补单

对的观点

•身份标签对

•真实买家

没看到的地方

•老顾客订单占比太高

•没有新顾客真实订单

•没有种草行为

•没有类目权重

•没有价格权重

•没有品牌权重



什么叫买家需求标签

身份标签
保持时间长

类目标签
保持时间短

价格标签
保持时间短



账号标签



淘宝的算法机制

搜索种草 推荐收割

用户
商品
标签

店铺
标签

行为产生标签 成交产生标签

0-1
无标签→有标签

0-1
有标签→深度标签

搜索行为
浏览足迹

给新品赋予标签

数据量大 及时性 多样性 有价值



如何给的顾客打快速标签
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我们为什么要洗标签

1、明确账号购买意愿

2、模拟真实购买场景

3、比直接快速成交，权重高

4、可以推荐相同兴趣的买家给商品，拉高推荐量



如何洗标签

1、浏览相似宝贝：客单价相近，产品相近，5个链接以上

2、领优惠券：进店优惠券领取

3、进首页：进到首页，点击其他商品

4、点击钻展：谁投放，进谁家，收藏加购不购买

5、查看搜索栏，是不是有关键词推荐

6、从关键词推荐去搜索点击

（满足以下任何2个条件操作）



验号工具



验号流程

01

洗标签

02 03

下单

04

验订单

顾客

运营

003
洗标签

004
验旺旺

005
下单

006
验订单

007
发货

N

权重不到10

Y
权重超过10

05

验号 验号

001
发旺旺

002
验旺旺

验旺旺不是黑号 类目标签

价格标签

属性标签

是否淘客订单



大家有没被坑过？



第一步：先验旺旺是否是黑号



第二步:验证洗标签的类目权重



第三步：按以下要求洗标签

1、浏览相似宝贝：客单价相近，产品相近，5个链接以上

2、领优惠券：进店优惠券领取

3、进首页：进到首页，点击其他商品

4、点击钻展：谁投放，进谁家，收藏加购不购买

5、查看搜索栏，是不是有关键词推荐

6、从关键词推荐去搜索点击

（满足以下任何2个条件操作）



第四步:验证洗标签的类目权重



第五步：验证是否是淘客订单



判断是否为淘客订单标准



想不想现场测试下

大家可以发自己的旺旺



如何利用老顾客打标签快速提升爆款权重
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执行方案

产品 计划 入池 拉升

高点击率

高收藏

高加购率

高转化率

如果没有4高

优化起来

1.点击率计划
通过直通车快速测图

2.流量拉升计划
直通车每日递增计划

3.销量拉升计划
销量每日递增计划

4.资源盘点
寻找靠谱的资源

5.关键词准备
打造词库

1.产品入池
正常3-5天即可入池

免费流量破100说明入池

2.入池前操作
基础销量跟评价

3.快速入池方法
老顾客深度打标浏览
直通车递增式切入

1.准备5个核心关键词
找有搜索量的5个关键词

2.流量递增
.直通车烧5个核心词

3.销量递增
围绕核心关键词5个补单



入口方式

半标题

店铺名/品牌词
核心关键词 大词

找不到关键词

品牌词/店铺名

半标题

核心关键词

三级词

二级词

二级词

一级词

起步入店成交 拉升阶段 维持销量阶段



对手词



验号流程

01

洗标签

02 03

下单

04

验订单

顾客

运营

003
洗标签

004
验旺旺

005
下单

006
验订单

007
发货

N

权重不到10

Y
权重超过10

05

验号 验号

001
发旺旺

002
验旺旺

验旺旺不是黑号 类目标签

价格标签

属性标签

是否淘客订单



资源盘点

平台 地推 鱼塘 找朋友

无论哪种，资金安全第一

最优值的，可以打标签的老顾客



彩蛋

可以加老六微信

希望拿到以下表格，加老六微信后，回复数据表格即可



chajian.dianshangyi.com

旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家

拼多多数据分析工具

淘宝数据分析工具

一键还原生意参谋指数

快速卡首屏补单神器

抖音电商数据分析工具

电商行业一目了然

电商人的在线大学


