
抖音带货玩法起步0-1

对标账号的选择



讲师介绍

孵化粉丝总数量1000W+
擅长抖音账号运营算法和抖音账号变现玩法，为产品匹配优质
资源，挖掘产品的差异化核心优势，为抖音达人和产品方提供
变现通路。
实操案例：

又有好物推荐啊、大队长、种草小学妹、我是阿菜心、小莉好
物分享
全球未解之谜、教你育儿、云南小花、猫妈说会、石年说创业

师爷
内容电商玩法先行者



回顾

KOL带货玩法的痛点

KOL的选择标准

对接KOL的渠道



确定目标领域

数码 数据线

食品 酒类 红酒

清洁工具 家务 垃圾袋



用抖商眼寻找对标账号-抖音爆款排行榜



用抖商眼寻找对标账号-达人销量榜



用抖商眼寻找对标账号-人气好物榜



需要对标的维度

粉丝画像 性别/年龄/地区

内容时长 影响完播率的重要因素

发布时间 蓝海流量在哪里

拍摄手法 更容易展现产品特点

剪辑手法 更能吸引关注

背景音乐 最火的音乐是什么

评论 神评论/二次评论



前瞻

自建账号-建号的规则



chajian.dianshangyi.com

旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家

拼多多数据分析工具

淘宝数据分析工具

一键还原生意参谋指数

快速卡首屏补单神器

抖音电商数据分析工具

电商行业一目了然

电商人的在线大学


