
数据化运营系列课程

1.大盘数据：如何真正看懂大盘数据

2.竞争数据：如何看懂竞店数据

3.竞品数据：如何看懂竞品数据

4.店铺数据：如何快速给自己的店铺做诊断

5.单品数据：如何快速给自己的爆款做诊断

6.人群标签：如何通过数据搞懂人群标签



数据化运营系列课程
第四节：如何快速给自己的店铺做诊断



老六这厮
看店宝特约讲师 学电商特约讲师

六邦电商创始人 曾经微胖界的讲师

从2013年就开启无干货、不分享模式、喜欢体系化开发课程

学电商经典实操课程《爆款运营系列课程》

个人微信：528006006



课程大纲

1.店铺诊断：数据有哪些是值得关注

2.X光机：快速诊断店铺哪里出问题

3.增长点：如何快速找到店铺增长点



什么时候需要自我诊断

迷失方向 不懂找款 转化跟不上 流量跟不上 销量拉不上
店铺业绩上

不去

长线 短线

1.选下个爆款：有爆款，不知道如何选出下一个爆款

2.定价：不知道怎么定价来，有流量没转化

3.定位：能拿货，流量不精准，每个季度总是在换人群在上新

4.瓶颈：流量上不去，销量上不去，遇到很大天花板！



店铺诊断：数据有哪些是值得关注
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点线面体分析思维

点击率 单品数据 店铺数据 行业大盘



店铺诊断：数据有哪些是值得关注

大盘数据 行业趋势 流量趋势 行业格局

店铺数据 销售额 访客数 转化率 客单价 店铺层级 服务评分
店铺动销

率

询单转化

率

单品数据 销售数据 流量来源 点击率 转化率 收藏率 加购率 停留时间

流量数据 访客数 免费流量 付费流量 站外流量 活动流量



大盘数据分析-节奏感与是否在增长

旺季来临 行业下滑



店铺数据-销售额分析



店铺数据-流量分析,分析主要流量来源，跟成交来源词



X光机：快速诊断店铺哪里出问题
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电商数据诊断模块

店铺数据诊断 单品数据诊断 业务方向诊断 推广费用诊断 ……

店铺营业额趋势

↑→↓

销量结构诊断

品类结构诊断

流量结构分析

视觉数据分析

客服数据分析

店铺动销率

店铺层级

当下体量分析

当下趋势分析：↑→↓

当下机会分析

流量结构诊断

免费流量分析

付费流量分析

点击率分析

转化率分析

当下体量分析

当下趋势分析：↑→↓

当下机会分析

产品结构调整

营销活动调整

流量结构调整

下一个阶段去到哪里

当下体量分析

当下趋势分析：↑→↓

当下如何操作

直通车诊断

淘客诊断诊断

钻展诊断

微淘诊断

下一个阶段去到哪里



我们这次简单一点

全店诊断 单品诊断

店铺营业额趋势

↑→↓

销量结构诊断

品类结构诊断

流量结构分析

店铺动销率

店铺层级

dsr评分

当下体量分析

当下趋势分析：↑→↓

当下机会分析

流量结构诊断

免费流量分析

付费流量分析

点击率分析

转化率分析



店铺销售额-月度分析



竞争分析-分析任意监控店铺，选择月数据，用小旺神一键转化



店铺销售额-市场洞察专业版



销量结构

三、销量结构

通俗定义

3000件以上的月销量是爆款宝贝，

1000件以上是小爆款（小类目也称爆款），

500件以上是热卖宝贝，200件以上是人气宝贝，

30件以下称低销量宝贝，0销量为滞销宝贝

类目定义

1、用行业大词，或者类目大词去搜索

2、分析top10销量在哪个哪个体量：可以用销量分析



Top3爆款销量诊断



单品数据诊断方案



增长点：如何快速找到店铺增长点
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增长点机会分析



店铺增长点



店铺权重



店铺权重



总结

1.店铺自我诊断：一定要提出一个假设，我要解决什么问题？

2.店铺自我诊断：一定要有数据依据，知道自己在哪个位置要去到哪里？

3.店铺自我诊断：一定要找到自己到北极星指标，拆分目标，拆出执行方案

4.店铺自我诊断：就是高纬度去看自己的店铺哪里出了问题，原点思考

5.店铺自我诊断：一定要成果，有行动计划才是有意义的，有效果比有道理重要



彩蛋

需要本节课课程PPT，可以加老六微信

需要激活小旺神指数转化功能，加微信发店铺旺旺即可



数据化运营系列课程
店铺数据：如何跟自己的爆款做诊断



彩蛋1



chajian.dianshangyi.com

旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家

拼多多数据分析工具

淘宝数据分析工具

一键还原生意参谋指数

快速卡首屏补单神器

抖音电商数据分析工具

电商行业一目了然

电商人的在线大学


