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⚫ 原老A电商讲师部主管；
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竞品分析目的

目的：明确竞争对手，结合店铺，竞品核心维度，制定产品优化策略。

问题1：我们的竞争对手是谁？

问题2：我们的竞争对手在做什么？

问题3：我们能做什么？

知己知彼
百战不殆



方法介绍

竞品分析过程与思路
如何寻找竞品，如何进行店铺分析



竞品分析全过程

⚫ 如何寻找竞品；
⚫ 如何筛选竞品；

⚫ 产品属性
⚫ 价格
⚫ 销量
⚫ 详情页
⚫ 优化活动
⚫ 附加服务

⚫ 竞品做的好的地方是什么？
⚫ 竞品做的不好的地方是什么？
⚫ 我们需要怎么做？

竞品选取

分析维度

分析结论



竞品分析全过程

1. 寻找竞品：相似款，同款宝贝

2. 筛选竞品：结合自身店铺和产品的情况，确定当前阶段竞品

3. 竞品各维度分析：标题，主图，视频，详情页，优惠活动，相关方案，上下架时间，卖点，

痛点，产品属性，价格，销量，评价分析，问大家，流量渠道分析

4. 竞品店铺分析：产品结构，价格带，核心数据（订单数，转化率，营业额）

5. 产品策略优化：分析结果总结和输出



提升转化方法
1. 优化主图视频
种草型内容：内容激发兴趣，引导进店
商品型内容：全面展现商品卖点，引导成交
How to型：用法内容打消顾虑，促进成交

2. 承诺服务
竞品有的，尽量都上

3. 详情页
对比归纳卖点，注意事项，重复曝光卖点，加深消费者的印象

4. 销量
基础销量，提升购物信心

5. 评价
观察应用场景，评价分析，提炼卖点和优化点

6. 客服
针对产品特征，用户需求定制销售话术

7. 促销
活动促销，设置优惠券、满减、满就送、买三免一等活动



实操案例

实操案例
实操进行竞品分析演示



看店宝获取

⚫ 利用看店宝工具，输入自己的产品，寻找相似宝贝和同款宝贝。网址：https://www.kandianbao.com/



看店宝获取

⚫ 输入自己的产品，点击查询



筛选适合的商品

⚫ 得到相似宝贝，点击下载，根据自己的商品价格，商品销量，选择合适的竞品进行分析。



选择合适的宝贝进行对比



得到各维度的对比

⚫ 多宝贝对比维度，可以看标题，主图，卖点，价格，承诺服务等等，比较竞品的优势和不足，找到优化点。



店铺对比

⚫ 对竞店进行对比，客单价，所在地，粉丝数等信息，找到优化点。



得出结论

⚫ 把特征整理到表格里，得出我们产品的优化策略。
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旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家

拼多多数据分析工具

淘宝数据分析工具

一键还原生意参谋指数

快速卡首屏补单神器

抖音电商数据分析工具

电商行业一目了然

电商人的在线大学


