




数据化运营5大模块 

行业数据 竞争数据 店铺数据 

单品数据 诊断模型 



出现问题 

确定问题 

寻找数据 挖掘整理 

解决问题 



行业数据分析 
我是老六 



课程合适 

新手卖家：不懂选品，不了解电商，不了解行业 

新手推广：不了解行业，没系统分析思维 

换类目卖家：打算换个类目来赚钱，不知道如何分析 

新手运营：缺乏对行业分析系统认识，缺少方法论 



课程收益 

1、快速了解行业淡旺季，了解切入时间 

2、了解一个新类目大致能做到的体量 

3、了解一个类目价格竞争带情况 

4、快速了解一个类目供应链分布情况 

5、快速了解消费者需求，以及产品开发方向 



目录 

1、行业淡旺季分析 

2、销量坑产分析与利润分析 

3、行业价格竞争度分析 

4、行业消费者需求分析 

5、行业供应链分布分析 

6、购买人群分析 



问大家个问题 

一般关注行业什么问题？ 



哪个行业好做？ 什么类目好赚钱？ 

这个时节切入什么类目赚钱？ 现在这个时节做风衣会不会很早，天那么热！ 

我的类目什么价格段位的竞争度没那么高，9.9做的太苦逼了！ 

消费者购买什么类型的产品比较多？ 

怎么去关注消费者的需求变化？特别是特定的需求 

我有货源，我能做多大体量 



行业数据分析软件 



大家如何看待数据准不准 



大家都在说数据不准的时候， 

我们到底需要数据解决什么问题？ 



我们只需要关注2个点 

数据体量 数据增量 

访客10 

访客100 

访客1000 

访客10000 

10单 
20单 

30单 

30单 

12单 

10单 



行业淡旺季分析 



市场行情  3600元一年，可以使用分析 

可以分析类目最近2-3年行业数据 

天猫店铺可以购买 

C店需要1钻够买 

可以查询分析最近30天行业数据分析 





 



 



销量坑产分析与利润分析 



可以分析最近30天 

类目销量/流量前500名宝贝 

每日销量-流量来源 

 

短板：不能监控 

可使用店侦探指定监控宝贝 

可以分析最近30天 

销量/默认搜索前60页的宝贝 

最近30天销量与价格段分析 

 

短板：不能监控 

可使用店侦探指定监控宝贝 



 



 



 



 





手淘搜索top1：3.6万搜索uv 



当前搜索现状  

top10风衣分析 

1、top1,3w搜索流量，前期有刷1000件产出 

2、top2-10，搜索流量均在1.1-1.5w之间， 

 

他们的流量词top10，占比均在30-40%之间， 

大词搜索差不多30-40%左右 

小词搜索差不多60-70%左右， 



新品刚起步，销量低，搜索低 

1、解决方案， 

 

①：继续掠夺大词，提升效率快，后劲会不足 

②：围攻小词，提升效率慢，后劲会足点 



销量前10页，行业数据分析 



举例：迷你按摩器 



确定竞品 



插件找货源 



产业带分析 

最快的办法——利用阿里巴巴 
1.产业带主要集中于广东地区 
2.大致了解利润空间 



行业价格竞争度分析 



 







行业消费者需求分析 



 



 



围攻词库课程 
 

https://xue.kandianbao.com/course/591012c3d78118f3302dfeb3/ 



行业卖家与行业供应链分布分析 











购买人群分析 





针对没有类目的细分类目 



小结 

1、【行业淡旺季分析】：了解类目切入点 

2、【销量坑产分析】：了解这个类目能做多大体量 

3、【行业价格竞争度分析】：找到类目竞争度小的价格段 

4、【行业消费者需求分析】：围绕搜索需求开发产品，选品，定价 

5、【行业供应链分布分析】：分析货源分布以及对手长短板 

6、【购买人群分析】：人群画像，为了更好的做好卖点打造 



感谢收听 
答疑时间 






