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课程大纲

1.双11数据产品评估

2.双11爆款：外部环境分析

3.双11爆款：一页纸方案



双11数据产品评估
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让爆款更爆：还是建立第二梯队产品



先评估爆款的数据



类目模型

大词点击率：5-7%



198-298客单价数据截图

收藏率：5-7%上下
加购率：6.98-10.95%上下 转化率：1.49-2.33%



299+客单价数据截图

收藏率：5%上下
加购率：7-8%上下 转化率：0.82-1.44%



产品数据

核心数据指标项 单品指标 198-298价格数据 299-399价格数据

点击率模型 6-7% 5-7% 5-7%

产品收藏率 3% 5-7% 5%

产品加购率 2% 6.98-10.95% 7-8%

产品支付转化率 0.2-045% 1.49-2.33% 0.82-1.44%



爆款维护的3个操作

补数据 优化数据 不操作

准备放弃：可以不操作

不操作前提：

高点击率

高转化率

高收藏加购率

数据：哪里不行优化哪里

纯内功优化

1.标题关键词
2.主图点击率
3.卖点详情页
4.评价买家秀
5.问大家布局

数据：哪里不行补哪里

纯为了数据补单

1.收藏率
2.加购率
3.转化率



双11爆款：外部环境分析
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2.外部势能分析

平台 类目 子类目

增长 平稳 下滑



行业大盘趋势分析



搜索分析：用行业大词分析\



让爆款更爆：还是建立第二梯队产品



2.爆款维护的选择

行业增长

•进攻：拉升

•防守：维持

•侧翼：上新围攻

•游击：找细分产品

行业平稳

•进攻：拉升

•防守：维持

•侧翼：上新围攻

•游击：找细分产品

行业下滑

•进攻：拉升

•防守：维持

•侧翼：上新围攻

•游击：找细分产品



双11爆款：一页纸方案
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爆款维护一般就2个选择

维持 拉升



盈利核算



发现亏钱了



爆款维护一页纸方案总纲

1.先盘点数据，跟行业靠前的产品，数据差距，盘点

①盘点：收藏率-加购率-转化率，

②差距：找出差距数值

2.判断大盘定方向：

①如果是保持上升阶段：做拉升计划，

②如果是保持上升缓慢动荡：单品排名靠后，可以拉升，单品排名靠前，则维持

原则：低位可进攻拉升，高位就防守维持

3.制定方案，执行方案：【维持方案】OR【拉升方案】

①方案：写出优化方案，

②执行：执行方案，每周复盘

③每日：盯转化率-评价-单品数据是否异常，行业大盘是否下滑



彩蛋

可以加老六微信

希望拿到以下表格，加老六微信后，回复数据表格即可



彩蛋2



chajian.dianshangyi.com

旗下产品

让电商变容易

电商数据分析专家

拼多多数据分析工具

淘宝数据分析工具

一键还原生意参谋指数

快速卡首屏补单神器

抖音电商数据分析工具

电商行业一目了然

电商人的在线大学


